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Quialifizierte Weiterbildung mit dem DHV

Im Jahre 1975 begann der DHV-Deutscher Handels- und Industrieangestellten-
Verband im sudbadischen Raum spezielle Weiterbildungslehrgénge fur
kaufmé&nnische Angestellte durchzufuhren.

Zunéchst stand die branchenspezifische Fortbildung zum/zur ,Fachwirt/in“
im Vordergrund. Ab dem Jahre 1979 kamen dann die Weiterbildungs-
lehrgange zum/zur ,Fachkauffrau/mann fur das Personalwesen, ,Fach- r—
kauffrau/mann fur Marketing*“ und ,Fachkauffrau/mann fiir Einkauf/Material-

wirtschaft* hinzu.

Seitdieser Zeithaben sich mehrals 5.000 Fortbildungswillige weiterqualifiziert.

Jetzt beginnen wir bereits mit dem 21. Lehrgang zum Fachkaufmann/frau fur Marketing!

Die Priufung zum/r Fachkaufmann/frau fir Marketing

Die Fortbildung zum/zur ,Gepriften Fachkaufmann/frau fir Marketing” ist eine Qualifikationsprifung fur
kaufmannische Praktiker, die ohne Vollzeitstudium einen beruflichen Aufstieg in Leitungs- und Fihrungs-
positioneninnerhalb ihres Funktionsbereiches anstreben. Der Fachkaufmann fir Marketing ist ein erfahrener
Praktiker, der Giber eine mehrjahrige Berufserfahrung im Vertrieb und anderen Teilfunktionen des Marketing
verflgt. Er istin der Lage, fur die Vorbereitung von Marketingentscheidungen alle notwendigen Daten und
Informationen zu erfassen, problemorientiert zu analysieren und sie entscheidungsreif aufzuarbeiten.
Zustandige Stelle fur die Abnahme der Prifung zum/zur Fachkaufmann/Fachkauffrau fir Marketing ist die
Industrie- und Handelskammer, in deren Bezirk die Mal3Bnahme stattgefunden hat. Die Fortbildung ist staatlich
geregelt. Es gilt die Rechtsverordnung uber die Prifung zu anerkannten Abschluss ,Geprifte/r Fach-
kaufmann/frau fir Marketing® vom 28. Marz 2006, erlassen vom Bundesministerium fir Bildung und
Forschung.

Beruflicher Einsatz und Arbeitsmarkt des Fachkaufmanns fir Marketing

Im Zeichen weltweiter Kaufermarkte nehmen die Aufgaben, die sich gegenwartig und kinftig allen im
Marketing Tatigen stellen werden, standig an Umfang und Bedeutung zu. Die zunehmend hartere Konkurrenz
zwingt zu standiger Marktanpassung, die auf die Dauer aber nur auf der Grundlage eines ausgekliigelten
Marketingkonzeptes gelingen kann. Hier nun liegtdas Arbeitsfeld des Fachkaufmanns fiir Marketing. Er leistet
wichtige Stabsarbeit bei der Planung neuer Vertriebswege und Absatzstrategien, bei der Preisgestaltung,
Promotion und Distribution von Produkten und Dienstleistungen. In diesen Stabsfunktionen des Marketing
fuhrt der Werdegang des Fachkaufmanns fir Marketing Uber den Gruppenleiter und Assistenten des
Verkaufs- oder Vertriebsleiters hin zur Ubernahme von Aufgaben als Produktmanager bzw. Key-account-
Manager. Im Aussendienst empfiehlt sich der Fachkaufmann fir Marketing als Vollblutverkaufer fur die
Leitung von Verkaufsbiros mit wachsendem Verkaufsgebiet und zunehmender Selbstandigkeit.

Rahmenstoffplan (Ubersicht der Unterrichts- und Prufungsfacher)
Projekt- und Produktmanagement 120 UStd.
Anwendung der Marketinginstrumente 250 UStd.
Marktforschung und Marketingstatistik 90 UStd.
Rechtliche Aspekte im Marketing 60 UStd.
Prasentation, Moderation und fachliche
Fuhrung von Marketingprojekten 40 UStd.
Reserve / Prifungsvorbereitung 10 UStd.
Gesamt 560 Unterrichtsstunden




21. DHV-Vorbereitungslehrgang zur Prifung als
,Gepruf te/r Fachkaufmann/-frau

far Marketing*

Kursort: Freiburg (bei geniigend Anmeldungen auch in anderen Orten)

Kursstatte: Ev. Fachschule fir Altenpflege
Schwarzwaldstr. 151, 79102 Freiburg

Beginn: Samstag, 22. Oktober 2011
Ende: mit der IHK-Prifung im Oktober 2013
Prifung: Schriftliche Prufung am 28. und 29. Oktober 2013

(bundeseinheitliche Prufung)
mundliche Prifung ca. 6-8 Wochen spater

Pruf. Stelle: IHK Sudlicher Oberrhein, Freiburg
Dauer: 560 Unterrichtsstunden / knapp 2 Jahre

Kurstage: jeweils samstags von 8.00 bis ca. 14.15 Uhr
70 Sa. 4 8 UStd.= 560 Unterrichtsstunden
Waéhrend der Schulferien in Baden-Wirttemberg ist in der Regel kein Unterricht

Kosten: Euro 2.990,--
DHV-Mitglieder erhalten einen Nachlal3 von 20 Prozent.
Die Kursgebihr ist zu Beginn des Lehrganges fallig. Monatliche Ratenzahlung
kann vereinbart werden. Jedoch wird hier ein Aufschlag von Euro 160,-- erhoben.
In den Kursgebuhren sind Lernmittelkosten und die IHK-Prufungsgebihr nicht
enthalten.
Eine Anmeldegebtihr wird nicht erhoben.

Rechtsverordnung:
vom 28. Marz 2006
Bundesministerium fur Bildung und Forschung

Forderung: Die Mal3nahme ist als férderwtirdig anerkannt. Das heifl3t, Teilnehmer erhalten bei
Vorliegen bestimmter personlicher Voraussetzungen Leistungen nach dem Auf-
stiegsfortbildungsforderungsgesetz. In aller Regel bedeutet dies, dass der/die
Teilnehmer/in einen Zuschuss zu den Lehrgangs- und Prufungsgebihren in Hohe
von 30,5 Prozent erhalt. Darliberhinaus gewahrt der Staat ein zinsverbilligtes
Darlehen. Die Antrage auf Foérderung sind bei den Landratsamtern zu stellen.

Informations-V erstaltungen:
Rechtzeitig vor Kursbeginn fiihren wir unverbindliche Informationsveranstaltungen
durch. Die Termine werden rechtzeitig auf unserer Homepage www .kabi-dhv .de
verdffentlicht.



Zugangsvoraussetzungen
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Berufliche Zugangsvoraussetzungen

Die Zulassung zur Prifung zum anerkannten Abschluss als ,,Geprufte/r Fachkaufmann/frau fur Marketing” ist
durch eine Rechtsverordnung des Bundesministeriums fur Bildung und Forschungvom 28. Marz 2006 geregelt.
Teilnehmer, die den DHV-Lehrgang besuchenwollen, miissen diese Zulassungsvoraussetzungen erfullen.

Auszug aus der Rechtsverordnung: § 2 Zulassungsvoraussetzungen

(1) Zur Prufung ist zugelassen, wer

1. eine mit Erfolg abgelegte Abschlussprufung in einem anerkannten kaufmannischen und verwaltenden
Ausbildungsberufund danach eine mindestens zweijahrige Berufspraxis oder

2. eine mit Erfolg abgelegte Abschlussprifung in einem anerkannten Ausbildungsberuf und danach eine
mindestens dreijahrige Berufspraxis oder

3. eine mindestens funfjahrige Berufspraxis nachweist.

(2) Die Berufspraxis gemaf § Absatz 1 muss in absatzwirtschaftlichen Tatigkeiten erworben worden sein.

Diese vorgenannten Voraussetzungen missen jeweils zum Zeitpunkt der Priifung, also beim Kursende
erfullt werden. Die erforderliche Berufspraxis kann also auch noch wahrend der Kurslaufdauer
erworben weren!

Kursgebuhr

Die Kursgebuhr ist gemaf der Lehrgangsbeschreibung zu entrichten. Der Kursteilnehmer kann bei Kursbeginn
zwischen Gesamtzahlung und Ratenzahlung wéhlen. Bei Gesamtzahlung ist die Kursgebuhr bis spatestens zu Beginn
der 3. Unterrichtswoche an den Kurstrager zu tiberweisen. Sofern der Teilnehmer Ratenzahlung winscht, erhéht sich
die Kursgebuhr um den Ratenaufschlag (Betrag siehe Kursprospekt). Die Kursgebuhr ist dann in Monatsraten zahlbar
und mul3 spatestens 3 Monate vor Kursende getilgt sein. Die Ratenzahlung ist nur im Wege des Lastschriftseinzugs-
verfahrens mdoglich. Der Teilnehmer hat daher der Kaufmannischen Berufsbildungsstatte des DHV eine Einzugser-
machtigung zu erteilen.

Die Hohe der monatlichen Rate ist je nach Lehrgang unterschiedlich. Gegebenenfalls gelten fir bestimmte Lehrgénge
noch weitere Zahlungsmodalitéaten. Sofern diese nicht schriftlich vereinbart werden, gelten die hiermit festgelegten
Zahlungsbedingungen.

Bei Zahlungsverzug von mehr als 3 Monaten ist der Kurstréger zur fristlosen Kundigung des Vertrages berechtigt. In
der Kursgebuhr sind in der Regel die Kosten fur die Lernmittel und die Prifungsgebihren nicht enthalten.
Kindigung:

Jeder Teilnehmer hat ein Rucktrittsrecht. Eine schriftliche Anmeldung kann bis funf Tage vor Kurser6ffnung schriftlich
widerrufen werden. Dabei entstehen keine Gebuhren.

Wahrend des Lehrganges kann der/die Teilnehmer/in vom Kindigungsrecht Gebrauch machen:

a) Erstmals mit einer Frist von sechs Wochen zum Ende der ersten sechs Monate (vom ersten Kurstag an gerechnet).
b) Danach jeweils zum Ende der nachsten drei Monate.

Die Kursgebihr/Kursrate wird dann anteilig berechnet.

Eine mdgliche Verwaltungsgebihr darf Euro 50,-- nicht Giberschreiten.

Kindigungen bediirfen grundsatzlich der Schriftform.

Sonstiges:
Der Kurstrager hat das Recht, bei ungeniigender Beteiligung den Lehrgang abzusagen. Ein Schadensersatz wird dabei
ausgeschlossen. DHV-Mitglieder kdnnen mit dem Kurstrager besondere Vereinbarungen treffen.

Noch Fragen? - Rufen Sie an:

Kaufm. Berufsbhildungsstatte

des DHV e.V. SElSes,

Tumringer S tr. 274, 79539 Lorrach A 5 oons 0103100

Hans Hebeisen 07621 /9391-50

Valerio Nuciforo 07621 /9391-91 DIN EN ISO 9001:2008

Angela Welsch-Hauser ~ 07621 / 9391-93 %, s
AGemENTSY

Telefon: 07621 /9391-0 Fax: 07621 /9391-99

Internet: www.kabi-dhv.de email: info@kabi-dhv.de

¥ Zur Anmeldung beniitzen Sie das Anmeldeformular (liegt als Einlageblatt bei). Sollte
es nicht beiliegen, bitte bei uns anfordern. Anmeldungen sind auch per eMail moglich.




Kurs-Nr.

Teiln.Nr.

Kaufm. Berufsbildungsstatte
desDHV e.V.
Tumringer Str. 274

79539 Lorrach oder Fax: 07621 /9391-99

Anmeldung zum Vorbereitungslehrgang zur Prifung als

Fachkaufmann/-frau fir Marketing

ab Sa., 22. Oktober 2011 in Freiburg

Vor- und Zuname
geb. am

Stral3e
PLZ,Wohnort
Telefon privat
eMail privat

tatig in Firma
als (genaue Tatigkeit)
Telefon Biro

eMail Buro

Berufsausbildung als
Berufspraxisim Verkauf/Marketing von bis

Die in der Kursausschreibung aufgefihrtenTeilnahmebedingungen erkenne ich hiermit an

Datum Unterschrift

Bearbeitungsvermerke DHV

Anmeldung eingegangen | Anmeldung bestatigt
am durch




